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Opis seminara 
 
hǎƴƻǾƴƛ ŎƛƭƧ ǘǊŜƴƛƴƎŀ ƧŜ Řŀ ƻƳƻƎǳŏƛ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ ŘǳōƭƧŜ ǊŀȊǳƳŜǾŀƴƧŜΣ ǇǊŜƴƻǑŜƴƧŜ adekvatnih 
ǇǊŀƪǘƛőƴƛƘ ƛǎƪǳǎǘŀǾŀ ƛ ǳƴŀǇǊŜŚŜƴƧŜ ȊƴŀƴƧŀ ǳ ǎƭŜŘŜŏƛƳ ƻōƭŀǎǘƛƳŀΥ 
 

¶ {ǳǑǘƛƴǎƪƻ ǊŀȊǳƳŜǾŀƴƧŜ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ŀƎǊƻ-klijenta 

¶ bŀ Ǒǘŀ ƧŜ ǇƻǘǊŜōƴƻ ƻōǊŀǘƛǘƛ ǇŀȌƴƧǳ ƛ ƪƻƧŀ ȊƴŀƴƧŀ ǎǳ ǇƻǘǊŜōƴŀ ƪŀƪƻ ōƛ ƛǎǇǊŀǾƴƻ ōƛƭŜ 

sagledane potrebe/zahtev klijenta, a zatim i adekvatno ocenjena kredita sposobnost 

klijenta? 

¶ Sagledavanje rizika poljoprivredne proizvodnje 

¶ hŘǊŜŚƛǾŀƴƧŜ ŀŘŜƪǾŀǘƴƻƎ ƻōŜȊōŜŚŜƴƧŀ όȊŀƭƻƎŜκƘƛǇƻǘŜƪŜύ Ȋŀ ƻǎƛƎǳǊŀƴƧŜ ǇƭŀǎƳŀƴŀ 

¶ ±ŀȌƴƻǎǘ ƪƻƳǳƴƛƪŀŎƛƧŜ ǳ ǇǊƻŎŜǎǳ ǎŀǊŀŘƴƧŜ ǎŀ ƪƭƛƧŜƴǘƻƳ 

¶ aŜǎǘŀ ƎŘŜ ǎŜ ƴŀƭŀȊŜ ƴŀƧǾǊŜŘƴƛƧŜκƪƭƧǳőne informacije 

¶ Upravljanje rizikom u agro-biznisu 

¶ {ǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ ŀgro-analize 

{ŀŘǊȌŀƧ 
 

 
Modul 1 ς Osnove poslovanja klijenata u agro-biznisu 

¶ Osnovne karakteristike 

¶ {ǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ 

- Sezonalnost 

- bŜǳǎŀƎƭŀǑŜƴƻǎǘ ǇǊƛƭƛǾŀ ƛ ƻŘƭƛǾŀ ǎǊŜŘǎǘŀǾŀ 

- Pariteti όΩƴŀ ȊŜƭŜƴƻΩΣ Ωƴŀ ŀƎǊƻ ǊƻƪΩύ 

¶ ¦ǘƛŎŀƧ ǎǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ  

- Uticaj (ne)proizvodnih faktora na kvalitet i kvantitet proizvodnje 

- ¦ǘƛŎŀƧ ǘŜƘƴƛőƪƛƘΣ ǘŜƘƴƻƭƻǑƪƛƘΣ ƎŜƻƎǊŀŦǎƪƛƘ ƛ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛƘ ǎǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ ƴŀ 

adekvatno koncipiranje ponude/plasmana 

¶ Primeri 

Modul 2 ς {ŀƎƭŜŘŀǾŀƴƧŜ ǇƻǘǊŜōŀ ƛ ƳƻƎǳŏƴƻǎǘƛ ŀƎǊƻ-klijenta 
¶ Poslovni potencijal 

¶ Proizvodni aspekt 

¶ Finansijsko planiranje 

¶ Osiguranje poslovanja 

¶ Primeri  

Modul 3 ς {ŀƎƭŜŘŀǾŀƴƧŜ ǎǇŜŎƛŦƛőƴƛƘ ǊƛȊƛƪŀ ǳ ŀƎǊƻ-biznisu 
¶ tǊƻƛȊǾƻŘƴƛκ{ƪƭŀŘƛǑƴƛ 

¶ Ω5ƻōŀǾƭƧŀőκYǳǇŀŎΩ 

¶ Kadrovski 
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¶ ¢ǊȌƛǑƴƛ ς Cenovni 

¶ Institucioni/Regulatorni 

¶ Primeri 

¶ Radionica 

Modul 4 ς Upravljanje rizikom u agro-biznisu 
¶ Upravljanje rizikom(Klijent) 

¶ Upravljanje rizikom(Banka) 

¶ Zaloga i/ili hipoteka 

¶ Primeri 

Modul 5 ς {ǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ ŀƎǊƻ-analize 
¶ tǊƻǑƛǊŜƴƛ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛ ƛȊǾŜǑǘŀƧƛ ǎǇŜŎƛŦƛőƴƛƳ ǇŀǊŀƳŜǘǊƛƳŀ ŀƎǊƻ-industrije 

¶ ¦ǘƛŎŀƧ ǎǇŜŎƛŦƛőƴƻǎǘƛ ŀƎǊƻ ƛƴŘǳǎǘǊƛƧŜ ƴŀ ƴƻǾőŀƴŜ ǘƻƪƻǾŜ 

¶ tƻǎƭƻǾƴƛ Ŏƛƪƭǳǎ ǊŀȊƭƛőƛǘƛƘ ǎŜƪǘƻǊŀ ǳ ŀƎǊƻ-industriji 

¶ !ƴŀƭƛȊŀ ŀƭǘŜǊƴŀǘƛǾƴƛƘ ƛȊǾƻǊŀ ƻōŜȊōŜŚŜƴƧŀ ƻōǊǘƴƻƎ ƪŀǇƛǘŀƭŀ 

¶ {ǘǊǳƪǘǳǊŀ ǘǊƻǑƪƻǾŀ ǇƻƭƧƻǇǊƛǾǊŜŘƴŜ ǇǊƻƛȊǾƻŘƴƧŜ 

¶ AnalƛȊŀ ǳǘƛŎŀƧŀ ƻŘǊŜŚŜƴƛƘ ƎǊǳǇŀ ǘǊƻǑƪƻǾŀ ƴŀ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛ ǊŜȊǳƭǘŀǘ 

¶ bŀőƛƴƛ ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧŀ ǘǊƻǑƪƻǾƛƳŀ 

¶ !ƴŀƭƛȊŀ ǊŀǎǇƻƭƻȌƛǾƛƘ ƻōƭƛƪŀ ƻōŜȊōŜŚŜƴƧŀ ǇƭŀǎƳŀƴŀ 

¶ tŀǊŀƳŜǘǊƛ ƪƻƧƛ ŘŜŦƛƴƛǑǳ ƛƴǎǘǊǳƳŜƴǘŜ ƻōŜȊōŜŚŜƴƧŀ ǇƭŀǎƳŀƴŀ 

¶ Analiza agro-rizika radi boljeg upravljanja kreditnim rizikom 

¶ Primeri 

¶ Radionica 

Modul 6 ς Ω²ǊŀǇ ¦tΩκtǊƻǾŜǊŀ ƴŀǳőŜƴƻƎΥ {ǘǳŘƛƧŜ ǎƭǳőŀƧŀ 

¶ ¢Ǌƛ ǊŀȊƭƛőƛǘŀ ǎƭǳőŀƧŀ Ȋŀ ǘǊƛ ǊŀȊƭƛőƛǘŜ ƎǊǳǇŜ ǳőŜǎƴƛƪŀ 

¶ tǊƛƪǳǇƭƧŀƴƧŜ ƛƴŦƻǊƳŀŎƛƧŀΣ ŀƴŀƭƛȊŀ ƛ ǇǊŜȊŜƴǘƻǾŀƴƧŜ ǎƭǳőŀƧŀ 

¶ LȊƴƻǑŜƴƧŜ ƛ ƻōǊŀȊƭŀƎŀƴƧŜ ǇǊŜŘƭƻƎŀ 

¶ ½ŀƧŜŘƴƛőƪŀ ŀƴŀƭƛȊŀ ƛ diskusija 

Modul 7 ς Rezime&Evaluacija 

¶ YǊŀǘŀƪ ƻǎǾǊǘ ƴŀ ƪǊŀƧǳΣ Řŀ ƴŜ ȊŀōƻǊŀǾƛǘŜ ǇƻőŜǘŀƪΥ 

- ±ŀȌƴƻǎǘ ƪƻƳǳƴƛƪŀŎƛƧŜ ǳ ǳƪǳǇƴƻƳ ǇǊƻŎŜǎǳ 

- Koja i kakva je moja uloga kao bankara? 

- YŀƪǾƻƎ ƪƭƛƧŜƴǘŀ ȌŜƭƛƳƻ ǳ banci?  

- DŘŜ ǎŜ ƴŀƭŀȊŜ ƪƭƧǳőƴŜ ƛƴŦƻǊƳŀŎƛƧŜΚ 

- Jedina stvar koja ǊŜŀƭƴƻ ƻǘǇƭŀŏǳƧŜ ƪǊŜŘƛǘ ƧŜ ΧΚ 

- ½ŀǑǘƻ ƴŜƪƛƳ ƪƭƛƧŜƴǘƛƳŀ ǇǊƻǇŀŘŀ ōƛȊƴƛǎΣ ŀ ƴŜƪƛ ƛƳŀƧǳ ŜƪǎǇƻƴŜƴŎƛƧŀƭƴƛ ǊŀǎǘΚ 

- Χ  

¶ Diskusija 
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Ciljna grupa 

 
{ŜƳƛƴŀǊ ƧŜ ƴŀƳŜƴƧŜƴ ȊŀǇƻǎƭŜƴƛƳŀ ǳ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛƳ ƛƴǎǘƛǘǳŎƛƧŀƳŀ όƛȊ ōŀƴŀƪŀ ƛ ƭƛȊƛƴƎ ƪǳŏŀύ ƪƻƧƛ 
posluju sa klijentima iz agro-ǎŜƪǘƻǊŀ όǇǊƛƳŀǊƴƛƳ ǇǊƻƛȊǾƻŚŀőƛƳŀ ƪƻƧƛ ƛƳŀƧǳ ǎǘŀǘǳǎ ǇǊŀǾƴƻƎ ƛƭƛ 
ŦƛȊƛőƪƻƎ ƭƛŎŀΣ ΩǘǊŜƧŘŜǊƛƳŀΩ- ƻǘƪǳǇƭƧƛǾŀőƛƳŀ ƛ ǇǊŜǊŀŚƛǾŀőƛƳŀύΥ 

¶ /waκ!ŎŎƻǳƴǘ ƳŜƴŀŘȌŜǊƛƳŀ ƪƻƧƛ ǎŜǊǾƛǎƛǊŀƧǳ ƪƭƛƧŜƴǘŜ ƛȊ ŀƎǊƻ-sektora. 
¶ YǊŜŘƛǘƴƛ ŀƴŀƭƛǘƛőŀǊƛ ƛ Ǌƛǎƪ-ŀƴŀƭƛǘƛőŀǊƛ ƪƻƧƛ ǎŜ ōŀǾŜ analizom i procenom kreditne 

sposobnosti agro-klijenta. 
¶ Rukovodiocima sektora razvoja poslovanja sa klijentima, rukovodiocima sektora 

analize i rukovodiocima sektora za upravljanje rizicima. 
¶ {ƭǳȌōŜƴƛŎƛƳŀ ǳ ŦƛƭƛƧŀƭŀƳŀ ƪƻƧƛ ǎŀǊŀŚǳƧǳ ŘƛǊŜƪǘƴƻ ǎŀ ŀƎǊƻ-klijnetima (rukovodioci 

filijala, account-ƳŜƴŀŘȌŜǊƛΣ ƪǊŜŘƛǘƴƛ ǎƭǳȌōŜƴƛŎƛΣ ƛ ŘǊǳƎƛ ƪƻƧƛ ǎŜǊǾƛǎƛǊŀƧǳ ƴŀǾŜŘŜƴŜ 
klijente). 

.ŜƴŜŦƛǘƛ Ȋŀ ǳőŜǎƴƛƪŀ 
 
/ƛƭƧ ǎŜƳƛƴŀǊŀ ƧŜ Řŀ ǎŜ ǇƻǎǘƛƎƴŜ ǎǳǑǘƛƴǎƪƻ ǊŀȊǳƳŜǾŀƴƧŜ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ŀƎǊƻ-klijenta (primarnim 
ǇǊƻƛȊǾƻŚŀőƛƳŀ ƪƻƧƛ ƛƳŀƧǳ ǎǘŀǘǳǎ ǇǊŀǾƴƻƎ ƛƭƛ ŦƛȊƛőƪƻƎ ƭƛŎŀΣ ΩǘǊŜƧŘŜǊƛƳŀΩ- ƻǘƪǳǇƭƧƛǾŀőƛƳŀ ƛ 
ǇǊŜǊŀŚƛǾŀőƛƳŀύ ƛ ŦƻǊƳƛǊŀ ƳŜǘƻŘƻƭƻǑƪƛ ǇǊƛǎǘǳǇΣ ƪŀƪƻ ōƛ ǎŜ ǎǘŜőŜƴŀ ȊƴŀƴƧŀ ƛ ǾŜǑǘƛƴŜ ōƛƭŜ 
ǾŀƭƻǊƛȊƻǾŀƭŜ ƪǊƻȊ ǎǾŀƪƻŘƴŜǾƴƛ ǊŀŘΦ .ǊƻƧƴƛ ǇǊƛƳŜǊƛ ƛȊ ǇǊŀƪǎŜ ƛ ǾŜȌōŀƴƧŀ ǘƻƪƻƳ ƻǾƻƎ ǎŜƳƛƴŀǊŀ 
ŏŜ ƻōŜȊōŜŘƛǘƛ Řŀ ȊŀǇosleni, koji servisiraju agro-klijente, bolje razumeti poslovanje svojih 
ƪƭƛƧŜƴŀǘŀΣ ǘŜ ŏŜ ōƛǘƛ ǳ ǎǘŀƴƧǳ Řŀ ƛƳ ƴǳŘŜ ǇǊŀǾƻǾǊŜƳŜƴƻ ŀŘŜƪǾŀǘƴŜ ōŀƴƪŀǊǎƪŜ ǇǊƻƛȊǾƻŘŜΣ Ǒǘƻ 
ŏŜ ǇƻǾŜŏŀǘƛ ǇƭŀǎƳŀƴ ǇǊƻƛȊǾƻŘŀ ŀ ŘŜƭƻƳ ǳƳŀƴƧƛǘƛ ƛ ǊƛȊƛƪ ǘƛƘ ǇƭŀǎƳŀƴŀΣ Řƻƪ ŏŜ ȊŀǇƻǎƭŜƴƛ ƪƻƧƛ 
se bave procenom rizika i analizom poslovanja agro-klijenata kvalitetnije sagledavati rizike 
u agro-sektoru i u poslovanju konkretnog klijenta i time temeljnije analizirati njegove 
poslovne aktivnosti. 
Institucija koja uputi svoje zaposlene na ovaj trening dƻōƛƧŀ ƪǊŀǘƪƻǊƻőƴƻ ƛ ŘǳƎƻǊƻőƴƻΣ ƪŀƪƻ 
ƴŀ ǇƻǾŜŏŀƴƧǳ ǇƭŀǎƳŀƴŀ ǘŀƪƻ ƛ ƴŀ ōƻƭƧŜƳ ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧǳ ƪǊŜŘƛǘƴƛƳ ǊƛȊƛƪƻƳΣ Ǒǘƻ ǎŜ ŘƛǊŜƪǘƴƻ 
ƻŘǊŀȌŀǾŀ ƴŀ ǳƪǳǇŀƴ ǊŜȊǳƭǘŀǘ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǎŀ ŀƎǊƻ-sektorom. 
 

.ǊƻƧ ǳőŜǎƴƛƪŀΣ ǘǊŀƧŀƴƧŜΣ ŘŀǘǳƳ ƛ ƳŜǎǘƻ ƻŘǊȌŀǾŀƴƧŀ 
 

¶ BǊƻƧ ǳőŜsnika po grupi: do 15 

¶ Trajanje obuke: 2 dana 

¶ Datum: 20. i 21. Septembar 2018. godine 

¶ aŜǎǘƻ ƻŘǊȌŀǾŀƴƧŀΥ .ŜƻƎǊŀŘΣ ƘƻǘŜƭ ~ǳƳŀŘƛƧŀ 

 

Trening metode i pristup 
 

bŀǑŀ ƻōǳƪŀ ƧŜ ǾŜƻƳŀ ƛƴǘŜǊŀƪǘƛǾƴŀΣ program je dizajniran tako da upotpuni i razvije znanja i 
vŜǑǘƛƴŜ ǳőŜǎƴƛƪŀ ƻōǳƪŜΣ ŀ temelji se na transferu teorijskih i prakǘƛőƴƛƘ ȊƴŀƴƧŀ ƛ ƛǎƪǳǎǘŀǾŀ ƻŘ 
straƴŜ ƴŀǑŜƎ cenjenog ǇǊŜŘŀǾŀőŀΦ Koncept obuke podrazumeva odnos 70% : 30% u korist 
ǇǊŀƪǘƛőƴƻƎ ǊŀŘŀΣ ǳ ǇƻǊŜŚŜƴƧǳ ǎŀ ǎǘƛŎŀƴƧŜƳ ǘŜƻǊƛƧǎƪƛƘ ƻǎƴƻǾŀΦ 
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MŜǘƻŘƻƭƻƎƛƧŀ ǊŀŘŀ ǎŀ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ ǎŜ sastoji od: 
 
¶ Interaktivnog predavanja i diskusije 

¶ tǊŀƪǘƛőƴƛƘ ǾŜȌōƛ ƛ ǎǘǳŘƛƧŀ ǎƭǳőŀƧŜǾŀ 

¶ Pitanja i odgovori 

Satnica 
 
08.45 ς лфΦлл      5ƻƭŀȊŀƪ ǳőŜǎƴƛƪŀ 
 
09.00 ς 10.30      Obuka 
 
10.30 ς 11.00      Pauza 
 
11.00 ς 12.30      Obuka 
 
12.30 ς 13.30      Pauza Ȋŀ Ǌǳőŀƪ-ketering 
 
13.30 ς 15.00      Obuka 
 
15.00 ς 15.30      Pauza 
 
15.30 ς 17.00      Obuka 
 

O nama 
 

Finnok edukacija i konsalting je osnovana sa ciljem profesionalne edukacije u finansijskom i 
korporativnom sektoru. 
 
Mi okupljamo tim veoma iskusnih ǇǊŜŘŀǾŀőŀ iz bankarskog i korporativnog sektora, koji 
ǇƻǎŜŘǳƧǳ ǾƛǑŜƎƻŘƛǑƴƧŜ ǊŜƭŜǾŀƴǘƴƻ ƛǎƪǳǎǘǾƻΣ Ǒǘƻ ƻōŜȊōŜŚǳƧŜ Ǿƛǎƻƪ ƴƛǾƻ ƪǾŀƭƛǘŜǘŀ ǳ ƻōƭŀǎǘƛ 
profesionalne edukacije za finansijski sektor i privredu, konsalting i realizaciju projekata. 
 
Osnovno usmerenje nam je edukacija u finansijskom sektoru, ŀ ǇǊŜŘƴƻǎǘ ƴŀǑƛƘ ǘǊŜƴƛƴƎŀ ƧŜ 
Ǒǘƻ ǎǳ ŘƛȊŀƧƴƛǊŀƴƛ ǳǾŀȌŀǾŀƧǳŏƛ ǘǊȌƛǑƴŜ ǘǊŜƴŘƻǾŜ ƛ ǇƻǘǊŜōŜ ǳ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛƳ ƻǊƎŀƴƛȊŀŎƛƧŀƳŀΣ ŀ ǎŀ 
ŎƛƭƧŜƳ ƳŀƪǎƛƳŀƭƴŜ ǇǊƛƳŜƴƧƛǾƻǎǘƛ ȊƴŀƴƧŀ ǎǾŀƪƻƎ ǇƻƧŜŘƛőŀƴƻƎ ǳőŜǎƴƛƪŀΦ  TǊŜƴƛƴȊƛ ǎǳ ǊŀȊǊŀŚŜƴƛ 
pǊŜƳŀ ƳƻŘǳƭƛƳŀ ƛ ŘƻƳƛƴŀƴǘƴƻ ǎǳ ȊŀǎǘǳǇƭƧŜƴƛ ǇǊŀƪǘƛőƴƛ ǇǊƛƳŜǊƛΦ 
 
bŀǑ ǇǊƻƎǊŀƳ Ȋŀ ƻōǳƪǳ ǇƻǎǘŀǾƭƧŀ ǎǘŀƴŘŀǊŘŜ ƛ ƻƳƻƎǳŏŀǾŀ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ Řŀ ǳƴŀǇǊŜŘŜ ǎǾƻƧŀ 
ȊƴŀƴƧŀ ƛ ǾŜǑǘƛƴŜΣ Ǒǘƻ ǳǘƛőŜ ƴŀ ǳƴŀǇǊŜŚŜƴƧŜ ƴƛǾƻŀ ǳǎǇŜǑƴƻǎǘƛ ƪƻƳǇŀƴƛƧŜ ǳ ŎŜƭƛƴƛΦ 
 
FINNOK ǘƛƳΣ ƻǎƛƳ ƴŀ ǘǊȌƛǑǘǳ {ǊōƛƧŜΣ ŘŜƭǳƧŜ ǊŜƎƛƻƴŀƭƴƻΣ ƻŘƴƻǎƴƻ ǇƻƪǊƛǾŀ ƛ ǘǊȌƛǑǘŀ .ƻǎƴŜ ƛ 
Hercegovine, Crne Gore i Makedonije. 
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¢ŀƪƻŚŜΣ ǊŀȊǾƛƭƛ ǎƳƻ ǇƻǎŜōŀƴ ƪƻƴŎŜǇǘ ƛƴ-house trening programa, sa ciljem kontinuirane 
ŜŘǳƪŀŎƛƧŜ ƛ ƳŀƪǎƛƳƛȊŀŎƛƧŜ ǳőƛƴŀƪŀ edukacije. 

 
h ǇǊŜŘŀǾŀőǳ 

Nenad Ratkov pƻǎŜŘǳƧŜ ǾƛǑŜ ƻŘ мр ƎƻŘƛƴŀ ǊŀŘƴƻƎ ƛǎƪǳǎǘǾŀΣ ƻŘ őŜƎŀ мл ƎƻŘƛƴŀ ƴŀ ǎŜƴƛƻǊ -

ƳŜƴŀŘȌƳŜƴǘ ǇƻȊƛŎƛƧŀƳŀΦ .ŀǾƛƻ ǎŜ ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧŜƳ ǳ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛƳ ƛƴǎǘƛǘǳŎƛƧŀƳŀ όǇƻǎƭƻǾƴƻƧ 

banci i lizing kompaniji-ƴŀ ǇƻȊƛŎƛƧƛ ƛȊǾǊǑƴƻƎ ŘƛǊŜƪǘƻǊŀύ ƛ ǳ ǊŜŀƭƴƻƳ ǎŜƪǘƻǊǳ όƴŀ ǇƻȊƛŎƛƧƛ 

generalnƻƎ ŘƛǊŜƪǘƻǊŀ ǾŜƭƛƪƻƎ ǇǊƛǾǊŜŘƴƻƎ ŘǊǳǑǘǾŀ ƪƻƧŜ ǇǊƛǇŀŘŀ ŀƎǊƻ ƛ ǇǊŜƘǊŀƳōŜƴƻƧ 

ƛƴŘǳǎǘǊƛƧƛύΦ !ƴƎŀȌƻǾŀƴ ƧŜ ƪŀƻ ƪƻƴǎǳƭǘŀƴǘ ƻŘ ǎǘǊŀƴŜ ōŀƴŀƪŀ ǳ ŘƻƳŜƴǳ ŀƴŀƭƛȊŀ ƛ ǊŀȊǾƻƧŀ ŀƎǊƻ-

ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀΦ bŜƴŀŘ ƛƳŀ ȊǾŀƴƧŜ ŘƛǇƭƻƳƛǊŀƴƻƎ ƛƴȌŜƴƧŜǊŀ ƳŀǑƛƴǎǘǾŀΣ ŀ ǎǾƻƧŜ ŀƪŀŘŜƳǎƪƻ ȊƴŀƴƧŜ 

je prƻǑƛǊƛƻ ƴŀ ōŀƴƪŀǊǎƪƻƧ ŀƪŀŘŜƳƛƧƛ ǳ CǊŀƴƪŦǳǊǘǳΦ 

LƴȌŜƴƧŜǊǎƪŀ ƭƻƎƛƪŀ ȊŀƧŜŘƴƻ ǎŀ ŜƪƻƴƻƳǎƪƛƳ ȊƴŀƴƧƛƳŀ ƛ ǇǊŀƪǘƛőƴƻ ƛƳǇƭŜƳŜƴǘƛǊŀƴƛƳ 
ƳŜƴŀŘȌƳŜƴǘ ŀƭŀǘƛƳŀ ǳ ǊŀȊƭƛőƛǘƛƳ ǎŜƪǘƻǊƛƳŀ ǳőƛƴƛƭƛ ǎǳ Řŀ ǎŜ ǇǊƛǎǘǳǇŀƴƧŜΣ ǎŀƎƭŜŘŀǾŀƴƧŜ ƛ 
ǊŜǑŀǾŀƴƧŜ ǇƻǎƭƻǾƴƛƘ ƛȊŀȊƻǾŀ ǎŜ ƻŘǾƛƧŀ ƴŀ ƴŜǎǾŀƪƛŘŀǑƴƧŜ ƪǊŜŀǘƛǾŀƴ ƛ ǎǾŜƻōǳƘǾŀǘŀƴΣ ŀ ƻǇŜǘ 
ƛƴȌŜƴƧŜǊǎƪƛ ǇǊŜŎƛȊŀƴ ƴŀőƛƴΣ Ǒǘƻ ƪƻƴŀőƴƻƳ ǊŜǑŜƴƧǳ ŘŀƧŜ ǎǳǑǘƛƴǎƪƛ ƪǾŀƭƛǘŜǘ ƛ ƻǊƛƎƛƴŀƭƴƻǎǘΦ 
Refleksija navedenog je najbolje vidljiva tokom izlaganja i diskusija na njegovim treninzima. 

Cena 

/Ŝƴŀ ǳőŜǑŏŀ ƴŀ ǎŜƳƛƴŀǊǳ iznosi 350 EURΣ ǳǾŜŏŀƴƻ Ȋŀ t5± όǳ ŘƛƴŀǊǎƪƻƧ ǇǊƻǘƛǾǾǊŜŘƴƻǎǘƛΣ Ǉƻ 
ǎǊŜŘƴƧŜƳ ƪǳǊǎǳ b.{ ƴŀ Řŀƴ ǳǇƭŀǘŜύΣ Ǉƻ ǳőŜǎƴƛƪǳΦ 

/Ŝƴŀ ǎŜƳƛƴŀǊŀ ǳƪƭƧǳőǳƧŜ ǑǘŀƳǇŀƴƛ ǘǊŜƴƛƴƎ ƳŀǘŜǊƛƧŀƭΣ ǎŜǊǘƛŦƛƪŀǘŜ ƻ ǳőŜǑŏǳΣ ƻǎǾŜȌŜƴƧŜ ǳ 
ǇŀǳȊŀƳŀ ƛ ƪŜǘŜǊƛƴƎ Ȋŀ ǎǾŀƪƻƎ ǳőŜǎƴƛƪŀ ǘǊŜƴƛƴƎŀΦ  
 
±ƛǑŜ ƛƴŦormacija o naőƛƴǳ ǇǊƛƧŀǾƭƧƛǾŀƴƧŀ ƛ ǇǊƻŦŀƪǘǳǊƛ Ȋŀ ǳǇƭŀǘǳ ƳƻȌŜǘŜ Řƻōƛǘƛ ǇǳǘŜƳ e-maila: 
 

office@finnok.com  

snezana.aleksic@finnok.com  
 

 

Finnok edukacija i konsalting doo  
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