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Opis seminara 
 
Osnovni cilj seminara ƧŜ Řŀ ƻƳƻƎǳŏƛƳƻ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ ōƻƭƧŜ ǊŀȊǳƳŜǾŀƴƧŜ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ 
ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ƻƴƻƎŀ ƪŀƪǾŀ ƧŜ ǇƻŘǊǑƪŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏǳ potrebna od strane banke s jedne strane i 
ǊŀȊǳƳŜǾŀƴƧŜ ōŀƴőƛƴƛƘ ǇǊƻŎŜŘǳǊŀ ƛ ƴŀőƛƴŀ ƴŀ  ƪƻƧƛ ōŀƴƪŀ ǾǊǑƛ ƻŘŀōƛǊ ǎǾƻƧƛƘ ƪƭƛƧŜƴŀǘŀΦ 
 
V Razumevanje glaǾƴƛƘ ƳƻǘƛǾŀ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ - sagledavanje őƛƳŜ ǎŜ 

ǇǊŜŘǳȊŜŏŜ ǊǳƪƻǾƻŘƛ ǳ ŘƻƴƻǑŜƴƧǳ ƻŘƭǳƪŀ ƛ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ǊŀȊƳƛǑƭƧŀ ƻ ǇƭŀƴƻǾƛƳŀ Ȋŀ 

razvoj poslovanja 

V Razumevanje glavnih motiva poslovanja banke ς predstavljanje poslovanja banke i 

ƴŀőƛƴŀ ƴŀ ƪƻƧƛ ōŀƴƪŀ ƻǎǘǾŀǊǳƧŜ ǎǾƻƧŜ ŎƛƭƧŜǾŜ ǳ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧǳ  

V {ƭƛőƴƻǎǘƛ ƛ ǊŀȊƭƛƪŜ ƛȊƳŜŚǳ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ i banke ς ŘŀƧŜ ǳǾƛŘ ǳ ǘƻ Ǒta je 

ȊŀƧŜŘƴƛőƪƻΣ ŀ Ǒǘŀ ǊŀȊƭƛőƛǘƻ ǳ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧǳ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƻŘƴƻǎƴƻ ōŀƴƪŜ 

V hŘŀōƛǊ ōŀƴƪŜ ƻŘ ǎǘǊŀƴŜ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ƻŘŀōƛǊ ƪƭƛƧŜƴǘŀ ƻŘ ǎǘǊŀƴŜ ōŀƴƪŜ ς ǇǊǳȌŀ ǳǾƛŘ ǳ 

ǘƻ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ǇǊŜŘǳȊŜŏŜ ƻŘŀōƛǊŀ ōŀƴƪǳ ƛƭƛ ōŀƴƪŜ ǎŀ ƪƻƧƛƳŀ ŏŜ Řŀ ǎŀǊŀŚǳƧŜ ƪŀƻ ƛ 

ǇƻƎƭŜŘ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ōŀƴƪŀ ƻŘŀōƛǊŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀ ǎŀ ƪƻƧƛƳ ŏŜ Řŀ ǎŀǊŀŚǳƧŜ 

V Yŀƪƻ ƪƭƛƧŜƴǘ ǾƛŘƛ ǇǊƻŎŜǎ ƪǊŜŘƛǘƛǊŀƴƧŀ ǳ ōŀƴŎƛΣ ŀ ƪŀƪƻ ǘŀƧ ǇǊƻŎŜǎ Ȋŀƛǎǘŀ ŦǳƴƪŎƛƻƴƛǑŜ ς 

ŘŀƧŜ ƻōƧŀǑƴƧŜƴƧŜ ƴŀőƛƴŀ ŦǳƴƪŎƛƻƴƛǎŀƴƧŀ ƪǊŜŘƛǘƴƻƎ ǇǊƻŎŜǎŀ ǳ ōŀƴŎƛ ƛ ǎǾƛƘ ŦŀȊŀ ƻǾƻƎ 

procesa do plasmana sredstava 

V Odabir pravog kreditnog proizvoda ς ƻǇƛǎǳƧŜ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ƳƻȌŜ Řŀ ǎŜ ƻŘŀōŜǊŜ 

adekvatan kreditni proizvod za klijenta i banku 

V ~ǘŀ Ȋƴŀőƛ ƪŀǑƴƧŜƴƧŜ ǳ ƻǘǇƭŀǘƛ ƪǊŜŘƛǘŀ ƛȊ ǳƎƭŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀΣ ŀ Ǒǘŀ ƛȊ ǳƎƭŀ ōŀƴƪŜ ς ǇǊƛōƭƛȌŀǾŀ 

ǇǊƻŎŜǎ ǊŜǑŀǾŀƴƧŀ ǇǊƻōƭŜƳŀ ǳ ƻǘǇƭŀǘƛ ƪǊŜŘƛǘŀ ǳ ōŀƴƪŀƳŀ i prikazuje kako to izgleda iz 

ugla klijenta, a kako iz ugla banke 

{ŀŘǊȌŀƧ 
 

 

Modul 1 ς aƻǘƛǾƛ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ 
¶ hƪǊǳȌŜƴƧŜ ǳ ƪƻƳŜ ǇǊŜŘǳȊŜŏŜ ǇƻǎƭǳƧŜ 

¶ bŀőƛƴ ƻǎƴƛǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ƴƧŜƎƻǾƻƎ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ 

¶ /ƛƭƧŜǾƛ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀΣ ƴŀőƛƴ ǇƭŀƴƛǊŀƴƧŀ ƛ ƪƻƴǘǊƻƭŜ 

¶ hǊƎŀƴƛȊŀŎƛƧŀ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ 

¶ 5ƻƴƻǑŜƴƧŜ ƻŘƭǳƪŀ ǳ ǇǊŜŘǳȊŜŏǳ 

Modul 2 ς Motivi poslovanja banke 
¶ hƪǊǳȌŜƴƧŜ ǳ ƪƻƳŜ ōŀƴƪŀ ǇƻǎƭǳƧŜ 

¶ bŀőƛƴ ƻǎƴƛǾŀƴƧŀ ōŀƴƪŜ ƛ ƻŘƎƻǾƻǊƴƻǎǘƛ 

¶ Strategija poslovanja i ciljevi u poslovanju 

¶ bŀőƛƴ ŘƻƴƻǑŜƴƧŀ ƻŘƭǳƪŀ ǳ ōŀƴŎƛ 



„Banka iz ugla klijenta, klijent iz ugla banke“ 
 

3 
 

Modul 3 ς {ƭƛőƴƻǎǘƛ ƛ ǊŀȊƭƛƪŜ ǳ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧǳ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ōŀƴƪŜ 
¶ YƻƧŜ ǎǳ ǎƭƛőƴƻǎǘƛ ǳ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧǳ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ōŀƴƪŜ 

¶ Koje su glavne razlike u poslovanju 

¶ aŜŚǳȊŀǾƛǎƴƻǎǘ ƛ ǇƻǎƭƻǾƴŀ ǎŀǊŀŘƴƧŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ ƛ ōŀƴŀƪŀ 

¶ Ko na kraju ostvaruje profit? 

Modul 4 ς Yŀƪƻ ǇǊŜŘǳȊŜŏŜ ōƛǊŀ ōŀƴƪǳ?  
¶ tǊǾŀ ōŀƴƪŀ ǳ ƪƻƧƻƧ ƧŜ ǇǊŜŘǳȊŜŏŜ ƻǘǾƻǊƛƭƻ Ǌŀőǳƴ 

¶ {ŀƎƭŜŘŀǾŀƴƧŜ ǇƻǘǊŜōŀ ǇǊŜŘǳȊŜŏŀ Ȋŀ ǇǊƻƛȊǾƻŘƛƳŀ ƛ ǳǎƭǳƎŀƳŀ ōŀƴƪŜ 

¶ ~ƛǊƛƴŀ ǇǊƻƛȊǾƻŘŀ ƪƻƧŜ ōŀƴƪŀ ƴǳŘƛ ƛ ƻŘŀōƛǊ ōŀƴƪŜ 

¶ Da li je cena jedina bitna? 

Modul 5 ς Kako banka bira klijente? 
¶ Strategija poslovanja banke 

¶ Kreditna politika banke i risk apetit banke 

¶ Rejtingovanje klijenata 

¶ tƻǎǘƻƧŜ ƭƛ ǇƻȌŜƭƧƴƛ κ ƴŜǇƻȌŜƭƧƴƛ ƪƭƛƧŜƴǘƛ Ȋŀ ōŀƴƪǳ 

¶ Koliƪƻ ōŀƴƪŀ ȊŀǊŀŚǳƧŜ ƻŘ ƪƭƛƧŜƴǘŀΚ 

Modul 6 ς Proces kreditiranja u banci 
¶ Yŀƪƻ ŦǳƴƪŎƛƻƴƛǑŜ ƪǊŜŘƛǘƴƛ ǇǊƻŎŜǎ ǳ ōŀƴŎƛ 

¶ ¦őŜǎƴƛŎƛ ƛ ŘƻƴƻǎƛƻŎƛ odluka u kreditnom procesu 

¶ Trajanje kreditnog procesa iz ugla banke i ugla klijenta 

¶ Kako prihvatiti krajnju odluku banke o kreditiranju? 

Modul 7 ς Koji je pravi kreditni proizvod za klijenta  
¶ YƻƧƛ ƧŜ ǇǊŀǾƛ ǇƻőŜǘƴƛ ƪƻǊŀƪ ǳ ƪǊŜŘƛǘƴƻƳ ǇǊƻŎŜǎǳ όȊŀƘǘŜǾ ƪƭƛƧŜƴǘa ili ponuda banke)? 

¶ tƻŘ ƪƻƧƛƳ ǳǎƭƻǾƛƳŀ ƪƭƛƧŜƴǘ ȌŜƭƛ Řŀ ƪƻǊƛǎǘƛ ƪǊŜŘƛǘ κ Ǒǘŀ ōŀƴƪŀ ƴǳŘƛ ƪƭƛƧŜƴǘǳ 

¶ Cost-benefit analiza ponude 

¶ tǊƻōƭŜƳƛ ǳǎƭŜŘ ƪƻǊƛǑŏŜƴƧŀ ƴŜŀŘŜƪǾŀǘƴƻƎ ǇǊƻƛȊǾƻŘŀ ǎŀ ǎǘŀƴƻǾƛǑǘŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀ ƛ ōŀƴƪŜ 

Modul 8 ς YŀǑƴƧŜƴƧŜ ǳ ƻǘǇƭŀǘƛ ƪǊŜŘƛǘŀ 
¶ Kako izgleda ƪŀǑƴƧŜƴƧŜ ǳ ƻǘǇƭŀǘƛ ƛȊ ǳƎƭŀ ƪƛƧŜƴǘŀ κ ƛȊ ǳƎƭŀ ōŀƴƪŜ 

¶ Kreditna istorija klijenta kao osnov za dalje plasmane 

¶ ~ǘŀ ǎŜ ŘŜǑŀǾŀ ǳ ōŀƴŎƛ ƪŀŘ ƪƭƛƧŜƴǘŀ ƪŀǎƴƛ όǳǘƛŎŀƧ ƴŀ ƭƛƪǾƛŘƴƻǎǘ ƛ ǇǊƻŦƛǘŀōƛƭƴƻǎǘ ōŀƴƪŜύ 

¶ bŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ōŀƴƪŀ ǊŜŀƎǳƧŜ ǳ ǎƭǳőŀƧǳ ƪŀǑƴƧŜƴƧŀ 
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Ciljna grupa 
 
 
tǊƛǾǊŜŘƴŀ ŘǊǳǑǘǾŀ 

¶ Zaposleni u organizacionim delovima upravljanja finansijama, analize, kontrolinga i 

sl. 

Finansijske institucije 
Poslovi sa pravnim licima: 
 

¶ Kreditni referenti όŀƴŀƭƛǘƛőŀǊƛ ƛ ŀŎŎƻǳƴǘ ƳŜƴŀŘȌŜǊƛύ iz organizacionog dela poslovanja 

sa privredom i filijala. 

¶ !ƴŀƭƛǘƛőŀǊƛ ƪǊŜŘƛǘƴƻƎ ǊƛȊƛƪŀ ƛȊ ƻǊƎŀƴƛȊŀŎƛƻƴƻƎ ŘŜƭŀ ŀƴŀƭƛȊŜ ƛ ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧŀ ƪǊŜŘƛǘƴƛƳ 

rizikom. 

 

.ŜƴŜŦƛǘƛ Ȋŀ ǳőŜǎƴƛƪŀ 
 
Razumevanje ƎƭŀǾƴƛƘ ƳƻǘƛǾŀ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ ǇǊŜŘǳŜŏŀ ǎ ƧŜŘƴŜ ƛ ƎƭŀǾƴƛƘ ƳƻǘƛǾŀ ǇƻǎƭƻǾŀƴƧŀ 
ōŀƴƪŜ ǎ ŘǊǳƎŜ ǎǘǊŀƴŜΦ ¦ǇƻǊŜŚǳƧǳŏƛ ǎƭƛőƴƻǎǘƛ ƛ ǊŀȊƭƛƪŜΣ ōƛŏŜ ǇǊŜŘǎǘŀǾƭƧŜƴƻ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ƪƭƛƧŜƴǘ 
ōƛǊŀ ōŀƴƪǳ ƛ ƴŀ ƪƻƧƛ ƴŀőƛƴ ōŀƴƪŀ ōƛǊŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀΦ ¦őŜǎƴƛŎƛ ŏŜ ōƛǘƛ ǳ ǇǊƛƭƛŎƛ Řŀ ǾƛŘŜ ƪŀƪƻ ƪǊŜŘƛǘƴƛ 
ǇǊƻŎŜǎ ŘŜƭǳƧŜ ƛȊ ǳƎƭŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀΣ ŀ ƪŀƪƻ ƛȊ ōŀƴőƛƴƻƎ ǳƎƭŀΣ ƪŀƻ ƛ ƪŀƪǾŜ ǇƻǎƭŜŘƛŎŜ ƴƻǎƛ ƪǊŀƧƴƧŀ 
odlukŀ ƻ ƻŘƻōǊŜƴƧǳ κƻŘōƛƧŀƴƧǳ ƪǊŜŘƛǘƴŜ ŀǇƭƛƪŀŎƛƧŜΦ  ¢ŀƪƻŚŜΣ ǊŀŘƛƻƴƛŎŀ ƴǳŘƛ ƳƻƎǳŏƴƻǎǘ 
ǳƴŀǇǊŜŚŜƴƧŀ ȊƴŀƴƧŀ ǳ ǎǘǊǳƪǘǳǊƛǊŀƴƧǳ ǘǊŀƴǎŀƪŎƛƧŜ ȊŀƧŜŘƴƻ ǎŀ ƪƭƛƧŜƴǘƻƳ ƪŀƪƻ ōƛ ƪǊŜŘƛǘƴƛ 
proizvod odgovarao obema ugovornim ǎǘǊŀƴŀƳŀΦ bŀ ƪǊŀƧǳ ǘǊŜƴƛƴƎŀ ōƛŏŜ ǊŀȊƳŀǘŀƴƻ ƪŀƪƻ 
izgleda ƪŀŘŀ ƪƭƛƧŜƴǘ ƪŀǎƴƛ ǳ ƻǘǇƭŀǘƛ ƛ ƪŀƪǾŜ ǘƻ ǇƻǎƭŜŘƛŎŜ ƛƳŀ Ȋŀ ƴƧŜƎŀ ƛ Ȋŀ ōŀƴƪǳΦ ¢ǊŜƴƛƴƎ ŏŜ 
ōƛǘƛ ǇǊƻǇǊŀŏŜƴ ǇǊŀƪǘƛőƴƻƳ ǎƛƳǳƭŀŎƛƧƻƳ ƪǊŜŘƛǘƴƻƎ ǇǊƻŎŜǎŀ όǇƻŘƴƻǑŜƴƧŜ ȊŀƘǘŜǾŀ ƪƭƛƧŜƴǘŀΣ 
ƻŘƻōǊŀǾŀƴƧŀ ǇǊƻƛȊǾƻŘŀ ƻŘ ǎǘǊŀƴŜ ƪǊŜŘƛǘƴƻƎ ƻŘōƻǊŀ ōŀƴƪŜ ƛ ƪƻǊƛǑŏŜƴƧŀ ƪǊŜŘƛǘƴƻƎ ǇǊƻƛȊvoda 
u banci) i sagledavanja kakve su konsekvence donete odluke. 
 
 

.ǊƻƧ ǳőŜǎƴƛƪŀΣ ǘǊŀƧŀƴƧŜ ƛ ŘŀǘǳƳƛ 
 
 
¶ BǊƻƧ ǳőŜsnika po grupi: do 15 

¶ Trajanje obuke: 1 dan 

¶ Datum: 27. april 2017. godine 

¶ aŜǎǘƻ ƻŘǊȌŀǾŀƴƧŀΥ TBD, Beograd 
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Trening metode i pristup 
 

bŀǑŀ ƻōǳƪŀ je veoma interaktivna ƛ ǇǊǾŜƴǎǘǾŜƴƻ ȊŀǎƴƻǾŀƴŀ ƴŀ ǇǊŀƪǘƛőƴƻƳ ƛǎƪǳǎǘǾǳ 
ǇǊŜŘŀǾŀőŀΦ Koncept obuke podrazumeva odnos тл҈ Υ ол҈ ǳ ƪƻǊƛǎǘ ǇǊŀƪǘƛőƴƻƎ ǊŀŘŀ, u 
ǇƻǊŜŚŜƴƧǳ ǎŀ ǎǘƛŎŀƴƧŜƳ teorijskih osnova. 
 
MŜǘƻŘƻƭƻƎƛƧŀ ǊŀŘŀ ǎŀ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ ǎŜ ǎŀǎǘƻƧƛ ƻŘΥ 
 
¶ Interaktivnog predavanja i diskusije 

¶ tǊŀƪǘƛőƴƛƘ ǾŜȌōƛ ƛ ǎǘǳŘƛƧŀ ǎƭǳőŀƧŜǾŀ 

¶ Pitanja i odgovora 

 

Satnica 
 
08.45 ς лфΦлл      5ƻƭŀȊŀƪ ǳőŜǎƴƛƪŀ 
 
09.00 ς 10.30      Obuka 
 
10.30 ς 11.00      Kafe pauza 
 
11.00 ς 12.30      Obuka 
 
12.30 ς 13.30      tŀǳȊŀ Ȋŀ Ǌǳőŀƪ 
 
13.30 ς 15.00      Obuka 
 
15.00 ς 15.30      Kafe pauza 
 
15.30 ς 17.00      Obuka 

 
 

O nama 
 

Finnok Edukacija i konsalting je osnovana sa ciljem profesionalne edukacije u finansijskom i 
korporativnom sektoru. 
 
Mi okupljamo tim veoma iskusnih ǇǊŜŘŀǾŀőŀ iz bankarskog i korporativnog sektora, koji 
ǇƻǎŜŘǳƧǳ ǾƛǑŜƎƻŘƛǑƴƧŜ ǊŜƭŜǾŀƴǘƴƻ ƛǎƪǳǎǘǾƻΣ Ǒǘƻ ƻōŜȊōŜŚǳƧŜ Ǿƛǎƻƪ ƴƛǾƻ ƪǾŀƭƛǘŜǘŀ ǳ ƻōƭŀǎǘƛ 
profesionalne edukacije za finansijski sektor i privredu, konsalting i realizaciju projekata. 
 
Osnovno usmerenje nam je edukacija u finansijskom sektoru, ŀ ǇǊŜŘƴƻǎǘ ƴŀǑƛƘ ǘǊŜƴƛƴƎŀ ƧŜ 
Ǒǘƻ ǎǳ ŘƛȊŀƧƴƛǊŀƴƛ ǳǾŀȌŀǾŀƧǳŏƛ ǘǊȌƛǑƴŜ ǘǊŜƴŘƻǾŜ ƛ ǇƻǘǊŜōŜ ǳ ŦƛƴŀƴǎƛƧǎƪƛƳ ƻǊƎŀƴƛȊŀŎƛƧŀƳŀΣ ŀ ǎŀ 
ŎƛƭƧŜƳ ƳŀƪǎƛƳŀƭƴŜ ǇǊƛƳŜƴƧƛǾƻǎǘƛ ȊƴŀƴƧŀ ǎǾŀƪƻƎ ǇƻƧŜŘƛőŀƴƻƎ ǳőŜǎƴƛƪŀΦ  TǊŜƴƛƴȊƛ ǎǳ ǊŀȊǊŀŚŜƴƛ 
prema modulima ƛ ŘƻƳƛƴŀƴǘƴƻ ǎǳ ȊŀǎǘǳǇƭƧŜƴƛ ǇǊŀƪǘƛőƴƛ ǇǊƛƳŜǊƛΦ 
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bŀǑ ǇǊƻƎǊŀƳ Ȋŀ ƻōǳƪǳ ǇƻǎǘŀǾƭƧŀ ǎǘŀƴŘŀǊŘŜ ƛ ƻƳƻƎǳŏŀǾŀ ǳőŜǎƴƛŎƛƳŀ Řŀ ǳƴŀǇǊŜŘŜ ǎǾƻƧŀ 
ȊƴŀƴƧŀ ƛ ǾŜǑǘƛƴŜΣ Ǒǘƻ ǳǘƛőŜ ƴŀ ǳƴŀǇǊŜŚŜƴƧŜ ƴƛǾƻŀ ǳǎǇŜǑƴƻǎǘƛ ƪƻƳǇŀƴƛƧŜ ǳ ŎŜƭƛƴƛΦ 
 
FINNOK ǘƛƳΣ ƻǎƛƳ ƴŀ ǘǊȌƛǑǘǳ {ǊōƛƧŜΣ ŘŜƭǳƧŜ ǊŜƎƛƻƴŀƭƴƻΣ ƻŘƴƻǎƴƻ ǇƻƪǊƛǾŀ ƛ ǘǊȌƛǑǘŀ .ƻǎƴŜ ƛ 
Hercegovine, Crne Gore i Makedonije. 
 
¢ŀƪƻŚŜΣ ǊŀȊǾƛƭƛ ǎƳƻ ǇƻǎŜōŀƴ ƪƻƴŎŜǇǘ ƛƴ-house trening programa, sa ciljem kontinuirane 
ŜŘǳƪŀŎƛƧŜ ƛ ƳŀƪǎƛƳƛȊŀŎƛƧŜ ǳőƛƴŀƪŀ edukacije. 

 
h ǇǊŜŘŀǾŀőǳ 

 

Nenad Piper je nakon ȊŀǾǊǑŜƴƻƎ 9ƪƻƴƻƳǎƪƻƎ ŦŀƪǳƭǘŜǘŀ ƻǇǊŜŘŜƭƛƻ ǎŜ Ȋŀ ƻōƭŀǎǘ ōŀƴƪŀǊǎǘǾŀ ǳ 

ŘŜƭǳ ƪǊŜŘƛǘƴŜ ŀƴŀƭƛȊŜ ƛ ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧŀ ǊƛȊƛŎƛƳŀΦ {ǾƻƧŜ ŘŜǎŜǘƻƎƻŘƛǑƴƧŜ ōŀƴƪŀǊǎƪƻ ƛǎƪǳǎǘǾƻ ǎǘŜƪŀƻ 

u Komercijalnoj banci a.d. Beograd, ProCredit Bank a.d. Beograd i Banca Intesa a.d. 

Beograd. Od 2015. zaposlen na poziciji specijaliste u kreditnoj analizi u Banca Intesa a.d. 

Beograd u segmentu SME klijenata. 

Tokom svoje bankarske karijere bavio se kreditnom analizom i underwriting-om uz 
ŀǳǘƻǊƛȊŀŎƛƧǳ Ȋŀ ŘƻƴƻǑŜƴƧŜ ƪǊŜŘƛǘƴƛƘ ƻŘƭǳƪŀΦ bŀƪƻƴ ǘƻƎŀ ǊŀŘƛƻ na poziciji koordinatora za 
ǳǇǊŀǾƭƧŀƴƧŜ ǊƛȊƛŎƛƳŀ όǘǊȌƛǑƴƛ ǊƛȊƛŎƛΣ ƻǇŜǊŀǘƛǾƴƛ ǊƛȊƛŎƛ ƛ ōŜȊōŜŘƴƻǎǘ ƛƴŦƻǊƳŀŎƛƧŀύΣ őƛƳŜ ƧŜ 

kompletirao svoje kompetencije i znanje u upravljanju rizicima u bankarskom sektru. 

hŘǊȌŀƻ ǾŜƭƛƪƛ ōǊƻƧ ƛƴǘŜǊƴƛƘ ǘǊŜƴƛƴƎ ǇǊƻƎǊŀƳŀ ƴŀ ǘŜƳǳ kreditne analize, procene kreditnog 
ǊƛȊƛƪŀΣ ǳǘƛŎŀƧŀ ƳŀƪǊƻŜƪƻƴƻƳǎƪƛƘ ŦŀƪǘƻǊŀ ƴŀ ƪǊŜŘƛǘƴƛ ǊƛȊƛƪ ƛ ŀƪǘƛǾƴƻ ǳőŜǎǘǾƻǾŀƻ ǳ ǇǊƛǇǊŜƳƛ 
ŀƭŀǘŀ ƛ ŘƻƪǳƳŜƴŀǘŀ Ȋŀ ǳƴŀǇǊŜŚŜƴƧŜ ƪǊŜŘƛǘƴŜ ŀƴŀƭƛȊŜ ǳ ŘƻƳŜƴǳ ŀƎǊƻ ōƛȊƴƛǎŀ ƛ {a9Φ 

 

Cena 

/Ŝƴŀ ǳőŜǑŏŀ ƴŀ ǎŜƳƛƴŀǊǳ ƛȊƴƻǎƛ 220 EUR, ǳǾŜŏŀƴƻ Ȋŀ t5± όǳ ŘƛƴŀǊǎƪƻƧ ǇǊƻǘƛǾǾǊŜŘƴƻǎǘƛΣ Ǉƻ 
ǎǊŜŘƴƧŜƳ ƪǳǊǎǳ b.{ ƴŀ Řŀƴ ǳǇƭŀǘŜύΣ Ǉƻ ǳőŜǎƴƛƪǳΦ 

/Ŝƴŀ ǎŜƳƛƴŀǊŀ ǳƪƭƧǳőǳƧŜ ǑǘŀƳǇŀƴƛ ǘǊŜƴƛƴƎ ƳŀǘŜǊƛƧŀƭΣ ǎŜǊǘƛŦƛƪŀǘŜ ƻ ǳőŜǑŏǳΣ ƻǎǾŜȌŜƴƧŜ ǳ 
ǇŀǳȊŀƳŀ ƛ ƪŜǘŜǊƛƴƎ Ȋŀ ǎǾŀƪƻƎ ǳőŜǎƴƛƪŀ ǘǊŜƴƛƴƎŀΦ  
 
±ƛǑŜ ƛƴŦƻǊƳŀŎƛƧŀ ƻ ƴŀőƛƴǳ ǇǊƛƧŀǾƭƧƛǾŀƴƧŀ ƛ ǇǊƻŦŀƪǘǳǊƛ Ȋŀ ǳǇƭŀǘǳ ƳƻȌŜǘŜ Řƻōƛǘƛ ǇǳǘŜƳ e-maila: 
 

office@finnok.com  

vojislav.doder@finnok.com  
 

 

Finnok edukacija i konsalting doo  
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